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ras meses de silencio, la
Comision Europea (CE)
se decidio a contestarnos.
Tuvo que ser el sector
citricola espariol en pleno —CGC,
Asaja, COAG, UPA, Cooperativas
Agro-alimentarias, Ailimpo— el
que reclamé por escrito el 25 de
enero una clarificacion tras tanto
hermetismo. Pasado un mes, dos
directores generales de la CE —el
de Agricultura, Jerzy Bogdany el
de Salud y Seguridad Alimenta-
ria, Xavier Prats— respondieron
en nombre del presidente Jean-
Claude Juncker: Y para lo que suele
ser el lenguaje burocratico usado
por Bruselas, la verdad es que es
de agradecer la claridad meridiana
de su réplica. Sin embargo, mas
les valia haber resultado algo mas
difusos porque su misiva sobre el
estado de las conversaciones del
Tratado de Libre Comercio de la
UE con Mercosur (Brasil, Argen-
tina, Uruguay y Paraguay) al res-
pecto del comercio de citricos y
zumos de naranja nos ha dejado
precisamente eso, ‘patidifusos’.
Sin rodeos, desde Bruselas
nos informan que poco mas se
puede hacer. Que para el mer-
cado en fresco, se ha propuesto
—dada la “complementariedad”
y la “muy limitada coinciden-
cia” (entre las producciones de
los dos hemisferios)— la supre-
sion de los derechos ad valorem
a las importaciones de Merco-
sur, eso si, con “un largo periodo
de transicion para las naranjas,
las clementinas y las tangeri-
nas”. Y que, para el caso de los
zumos de naranja, “se considera
necesario conceder un acceso
arancelario preferencial (...) a
fin lograr un equilibrio entre las
concesiones”. Esto es, que bien
se concedera un plazo para la
supresion total de aranceles a
los jugos brasilefios en algunos
casos, bien se dara una reduc-

La otra cara del zumo de
Brasil, la que Bruselas
(ahora) no quiere ver

La drastica disminucion de produccion de Florida, debido
a la rapida extension del Greening, ha generado, por
otra parte, un hueco en el suministro de zumo a EEUU
que los negociadores de la CE debieran haber sabido

aprovechar con Mercosur

estas tres grandes corporacio-
nes zumeras brasilenas —que
hoy se dice que producen hasta
ocho de cada diez vasos de zumo
de naranja consumidos en el
mundo— fue otra. En 2011, sin
ir mas lejos, el comisario espa-
fiol de la Competencia, Joaquin
Almunia, promovio la apertura
de un expediente para investi-
gar la macrooperacion, reves-
tida de inocente joint-venture,
sobre la fusion entre Citrovita y
Citrosuco. La entidad brasilefia
resultante era de tal tamano que
desperto el interés por las posi-
bles repercusiones oligopoliti-
cas sobre el mercado europeo —
su principal ‘caladero’, como
muestran los graficos— y mun-
dial.

Entonces se considerd que una
multinacional como la resultante
—responsable de mas de una
quinta parte del jugo de naranja

consumido en todo el planeta—
merecia todos los desvelos fis-
calizadores. Entonces si se con-
sulto al sector y se pusieron con-
diciones. En aquellas fechas
(concretamente en mayo de 2011),
la CE emiti6 un sesudo informe
para terminar por avalar la ope-
racion. Hoy, sin embargo, el
desarme arancelario de Europa
no merece siquiera un estudio
de impacto previo.

A finales de 2015, de otro lado,
se hizo publico otro demoledor
informe: ‘Squeze out: The truth
behind the orange juice business’
(‘Exprimidos: La verdad sobre
lo que hay detras del negocio del
zumo de naranja’). En el mismo,
el grupo activista Supply Cha'nge
relataba con crudeza el resultado
de una investigacion sobre el
impacto que la actividad de estas
tres grandes zumeras tenia sobre
la agricultura brasilena y de

como Europa se beneficiaba de
tan penosas y poco exigentes con-
diciones. En el relato, basado en
testimonios directos de trabaja-
dores y ejecutivos, de ONG’s, de
los sindicatos locales o en la infor-
macion dada por el propio
gobierno brasileno, se describen
circunstancias de trabajo estre-
mecedoras: fumigaciones aéreas
(en Europa prohibidas) mientras
trabajan los recolectores; uso
masivo y creciente de pesticidas,
muchos de ellos prohibidos por
su toxicidad en la UE; transporte
y condiciones de trabajo en las
factorias inconcebibles en nues-
tro continente... Y tanto mas que
eso, un sistema de acaparamiento
de tierras a cargo de estas tres
multinacionales basado en pre-
cios de miseria para los cada vez
menos agricultores indepen-
dientes u operadores que sub-
sisten frente a las actuaciones
de estos tres grandes.

Resulta llamativo que tal inves-
tigacion fuera financiada enton-
ces por la CE. Las cosas, al pare-
cer, han cambiado. O quiza han
cambiado solo las prioridades.

LOS HECHOS
Lo cierto es que, mas alla de lo
alli descrito, los expedientes
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abiertos por la Inspeccion de Tra-
bajo brasilena a estas tres mul-
tinacionales desde el afno 2000 se
cuentan por centenares y las mul-
tas por incumplimientos fla-
grantes de la legislacion laboral
—bordeando la “esclavitud” de
la que habla Supply Chalnge—
también ascienden a centenares
de millones de dolares.

A finales de 2016, por otra
parte, las autoridades de la Com-
petencia brasilena culminaron
una investigacion que arranco
en 1999. No sin dificultades, el
expediente concluy6 con el
acuerdo para el pago de la mayor
multa jamas impuesta por tal
organismo: 89 millones de dodla-
res por haberse acreditado y reco-
nocido la actuacion como cartel
de los ‘big three’.

IMPACTO EN EUROPA

Como ya reiteramos desde esta
tribuna justo antes de recibir la
referida respuesta de la CE, el
desarme arancelario que —de
forma brusca o gradual— parece
que ha pactado unilateralmente
Bruselas con Mercosur, podria
tener un fuerte impacto, no ya
sobre la industria zumera, que
también, sino sobre la citricul-
tura. Brasil, como muestra el
grafico, ya copa el negocio del
concentrado (FCOJ) y avanza en
el unico nicho en el que Espafia
puede seguir siendo competitivo
(el zumo directo, NFC). Perder
esas cuotas que aun conserva-
mos, seria casi tanto como renun-
ciar al precio minimo en las coti-
zaciones.
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