MANUEL ARRUFAT / Presidente del Comité de Gestion de Citricos

“Tenemos una gran oportunidad para
poner en valor nuestras clementinas”

» GSCAR ORZANCO. REDACCION.
Valencia Fruits. Las previsio-
nes iniciales reflejan un descen-
so importante de cosecha. ;Qué
lectura inicial realizan de estos
aforos citricolas?

Manuel Arrufat. La es-
timacion para la campana
2019/20, segun los datos faci-
litados por el ministerio, se
sittia en 6,27 millones de tone-
ladas de citricos, un 17% por
debajo de la del pasado ario,
pero solo un 8% inferior a la
media de las tltimas 5 campa-
nas. La bajada, atendiendo a
la extraordinaria produccion
de la temporada pasada —la
mas alta de la historia— es
importante, pero tampoco es
dramaética: el suministro a los
mercados esta garantizado.
De hecho, a pesar de los afo-
ros —no siempre acertados—
y de los dientes de sierra de
la produccion de un cultivo
alternante, llevamos 9 campa-
nas en las que siempre hemos
exportado por encima de los
3,6 millones de toneladas.

El descenso es mas fuerte
en pequenos citricos (-24%)
que en naranjas (-16%). Asi,
la caida es mucho mas impor-
tante en clementinas, en Nu-
les especialmente, y no tanto
en mandarinas tardias, donde
aun estan entrando en produc-
cion nuevas plantaciones.

Somos un sector maduro,
con una gran experiencia y
know how del mercado y es
bien conocida la capacidad
que tienen los operadores
para, en campanas de menor
cosecha, mejorar el aprovecha-
miento en los almacenes. No se
ha producido solapamiento en

Manuel Arrufat, en su despacho del Comité de Gestion de Citricos, analiza en esta
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las clementinas precoces, se
estan cosechando el resto de
mandarinas en su momento
optimo y con pocos destrios y
buen calibre.

VE. En cuanto a los paises
competidores de Espana, ;qué
datos manejan desde el CGC?

MA. La caida es generaliza-
da en todas las zonas producto-
rasdela cuencamediterranea.
En Marruecos el fallo es mas
importante, especialmente
acuciante en clementinas, me-
nos en naranjas. Algunas aso-
ciaciones de este pais estiman
una caida del 30%, con una
produccion citricola que pasa-
ria de los 2,6 millones de tone-
ladas a situarse por debajo de
2,2 millones. En mandarinas
tardias, con la Nadorcott de
segunda temporada, sabemos
que seguiran aumentando.

Optimismo
en el campo

Manuel Arrufat senala que el
agricultor lo pas6 muy mal en
la pasada campana. “Concurrieron
demasiadas cosas negativas y este
ano se percibe una cierta recupera-
cion. Pero citricultores y exportado-
res tendran que hacer sus numeros
y comprobar si la merma en kilos
y el incremento en las cotizaciones
ha supuesto o no mayores ingresos.
No siempre una campaina con mejo-
res precios es mas rentable, aunque
esta creo que si podria serlo en su
conjunto”, indica el presidente del
CGC.m

En Turquia, con importan-
te presencia en el mercado del
limo6n, las caidas oscilan en-
tre casiun 50% de la variedad
Interdonato y el 25% de otras
mas tardias. En satsumas, el
descenso es del 20% y en na-
ranjas del 30%. Su produccion
de mandarinas tardias tam-
bién va a mas.

En Israel, la variedad do-
minante —Orri— seguira
creciendo y se espera que man-
tengan las exportaciones en el
entorno de las 80.000/90.000 to-
neladas. La produccion global
citricola se situara en algo mas
de medio millon de toneladas
con una exportacion del entor-
no de 170.000 toneladas.

Por ultimo, las cifras de
exportacion de Egipto en na-
ranjas se aproximan ya a las
nuestras y sabemos que hay
grandes extensiones de tie-
rras de regadio entrando en
produccion cada afio en am-
bos lados del Delta del Nilo.
Oficialmente se habl6 en la
pasada campaia de una cose-
cha citricola de 3,4 millones
de toneladas pero las cifras
reales, en un pais como este
con estadisticas nada fiables
y sin censos, podrian ser muy
superiores este ano.

VEF. Analizando estos datos,
Jqué escenario comercial se le
presenta al sector citricola es-
pariol en esta campana?

MA. Creo que tenemos una
gran oportunidad para poner
envalor la calidad de nuestras
clementinas ,en general, y de
la variedad Nules, en parti-
cular. La caida de la oferta ha
sido correspondida con una
demanda mayor, lo que ha

EXPORTACION DE
FRUTAS Y CITRICOS

Carretera de Simat, 27

Almacén y Despacho:

Tel. 96 221 40 86

Fax: 96 221 43 16
46667 BARXETA ([Valencia)

Www.joyen.es

propiciado un escenario de re-
punte de los precios en origen
y algunas subidas iniciales
mas cosméticas en destino, al
consumidor. Se estan produ-
ciendo tensiones importantes
con la gran distribucion. Al-
gunos supermercados siguen
trabajando con el ‘chip’ de la
pasada temporada, cuando
las circunstancias son muy
diferentes. Las dudas empeza-
ran aresolverse en diciembre,
cuando afrontemos el mes mas
intenso en lo comercial. Hay
que ponderar si la subida de
precios en los lineales afectara
ala demanda y al consumo o
no, porque podria darse el caso
de que los precios subieran a
costa de reducir el volumen
de ventas. El suministro a Eu-
ropa esta garantizado, pero
las cifras de ventas, con estos
volimenes y viniendo como
venimos de una temporada
récord, seguro se resentiran.
Pero lo dicho: no creo que ba-
jemos delas 3,5/3,6 millones de
toneladas de exportacion.

La clave para el comercio
en esta campana es mejorar
los aprovechamientos sin que
ello afecte a la calidad. Eso y
mantener el buen servicio:
garantizamos un suminis-
tro regular y 6ptimo, el mas
adaptado alos requerimientos
de todo tipo que exige la gran
distribucion europea (estan-
dares de calidad, seguridad
alimentaria y trazabilidad,
produccion sostenible, varie-
dad de formatos comerciales).

Mas alla dela UE, hemos de
consolidar plazas estratégicas
en paises terceros, como Chi-
na o Canada; hacer un esfuer-
70 por resistir en otras ahora
golpeadas por la guerra comer-
cial, como EEUU y abrir nue-
vas plazas, como India, cuyo
protocolo se esta renegociando
para hacerlo viable e insistir
enlareapertura de Rusia, cuyo
bloqueo persiste desde 2014.

La gran incognita es el pa-
pel que jugara Egipto, y lo es
por su creciente influencia en
los mercados de naranja, ape-
lando siempre al factor precio
para ganar cuota.

VF. ;Como ha arrancado la
temporada desde el punto de
vista comercial y en calidad or-
ganoléptica? ;Hay diferencias
respecto al ario pasado?

MA. Comenzamos salvan-
do en primera instancia el Bre-
xit duro que veiamos venir y
que podia haberse empezado
a aplicar en el que es nuestro
tercer mejor mercado el pasa-
do 31 de octubre. Y evitar eso,
justo en el siempre conflicti-
vo inicio de la temporada, ha
sido positivo. Tenemos una
fruta de excepcional calidad,
de gran condicion, sin ningin
problema de calibre y con una
adecuada relacion de azucar/
acidez. Este afio parece que el
tiempo también acompana,
que la DANA —salvo en las
zonas de la Vega Baja y Mur-
cia— fue incluso beneficiosa y
que el frio que tanto anima el
consumo ha llegado a Europa
algo retrasado pero basica-
mente cuando tocaba.
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Los bloqueos de los CDR
de entonces ahora parecen
repetirse en La Junquera —lo
que puede llegar a ser un se-
rio problema— pero es que en-
tonces también padecimos las
movilizaciones delos ‘chalecos
amarillos’ en Francia. Pese a
que la temporada pasada te-
niamos mucha mas produc-
cion, las cifras de exportacion
no comenzaron a llegar a los
niveles de la precedente y are-
puntar hasta diciembre-enero.
Este ano no parece ser asiy la
demanda es bastante buena,
aunque igual bajemos cifras.

La temperatura y la hume-
dad han sido las ideales para el
desarrollo de las clementinas
y las navelinas. Las primeras
satsumas y las clementinas
precoces han llegado con unas
dos semanas de retraso y tu-
vieron algunos problemas de
coloracion, que perfectamente
podriamos atribuir al cambio
climatico. Pero no se ha pro-
ducido un solapamiento con
la recoleccion de las siguientes
variedades. Aquellas 600.000
toneladas danadas por las 1lu-
vias, mas otras tantas que no se
recogieron por la sobreoferta y
baja demanda de la pasada tem-
porada, han acabado por agudi-
zar los efectos de la veceria en
lapresente. Se han abandonado
campos, en muchos casos se ha
reducido al minimo la inver-
sion de los agricultores, afecta-
dos por la crisis del ano pasado,
y todo eso ha contribuido a au-
mentar la caida de la cosecha.

VE. ;Qué efectos estd tenien-
do este ano la competencia de
Sudafrica sobre la temporada
de variedades tempranas?

MA. Tras tanta hipérbole
con la competencia de Suda-
frica, este ano su influencia
ha sido sensiblemente menor.
Los problemas logisticos en
sus puertos, las huelgas en las
terminales, la sequia, alguna
helada y después las lluvias
parecen haber hecho remitir
los envios sudafricanos ala UE
y el arranque de nuestra cam-
pana ha sido relativamente
bueno para nuestras clemen-
tinas precoces y satsumas, que
este ano han recuperado posi-
ciones. Sudafrica quizas haya
sufrido esta temporada una
crisis de crecimiento porque
sabemos que sigue ampliando
plantaciones en mandarinas
y limones y que Europa es su
primer objetivo.

Hasta agosto, ultimo dato
conocido, las importaciones
citricolas europeas del pais
africano sumaron 408.000 to-
neladas mientras que en las
mismas fechas del afio pasado
ya superaban las 475.000. Que-
dan meses importantes por
contabilizar pero la sensacion
en los mercados es que este
afno no se han producido las
distorsiones que si se dieron
en anos pasados.

A nivel global, y en esto
Europa no es una excepcion,
la produccion y el consumo
se decantan por los pequenos
citricos ‘easy-peelers’ (de facil
pelado). Y en este grupo las tar-
dias —como Nadorcott, Orrio
Tango y iltimamente también
Leanry— son cada vez mas po-
pulares y estan mejorando su
condicion y sabor. En Europa
€s0 pasa en verano, con pro-
duccion del hemisferio Sur, de
Sudafrica cada vez mas, pero
también de Chile o Pert, loque
obviamente reduce la ventana
de nuestras satsumas y cle-
mentinas precoces. Pero, a la

CiTRICOS

inversa, nosotros estamos tam-
bién ganando terreno entre
febrero y abril-mayo con esos
mismos hibridos tardios. Di-
gamos que nuestra campana
se esta moviendo, desplazan-
dose. Las satsumas y clemen-
tinas precoces tienen cabida,
tienen y tendran su hueco y su
publico, pero estan sometidas
auna presion cada vez mayor.

VE. La presion de produc-
ciones de paises terceros ha
aumentado en el mercado de la
UE en las tltimas campanas.
Para el Comité de Gestion de
Citricos, ;qué paises ejercen, o
ejercerdan en un futuro proximo,

Arrufat seiala diferencias entre la competencia.

una competencia preocupante
parael sector citricola esparniol?

MA. Repetimos muchas
veces que somos el primer
pais exportador de citricos en
fresco del mundo y eso suena
muy bien, pero lo cierto es que
‘nuestro mundo’ se circunscri-
be en un 91-93% a la UE, que
es donde mejor aprovechamos
nuestra ventaja competitiva de
proximidad. ;Y, qué ocurre en
Europa? Pues parece claro que
es cada vez menos nuestra y
el principio de preferencia co-
munitaria, por mucho que se
repita y se apele, ya no existe,
ni volvera a aplicarse.
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En el mercado citricola el
equilibrio comercial entre UE
y el resto del mundo no existe:
los 28 importaron en 2018 de
paises terceros 2,58 millones
de t de citricos, mientras que
los europeos exportamos 0,62
millones, el 60% Espaiia. Sud-
africa batio el afio pasado su
récord en la UE, con 814.000 t
y Egipto también lo hizo, con
340.000. Ambos competidores
estan ampliando plantacio-
nes, siguen en expansion co-
mercial y tienen concentrada
la actividad exterior en unos
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“Tenemos una...”
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pocos grandes exportadores/
cosecheros. Sin embargo, pese
a las cifras actuales, 1a mayor
amenaza es Egipto. Lo es por
cuatro razones muy béasicas:
compite desde el otro lado del
Mediterraneo, con una ven-
taja de proximidad sobre el
pais sudafricano; explotan el
factor precio, con costes has-
ta diez veces mas bajos que
los nuestros (alrededor de 5
euros/dia) y ni por asomo los
mismos requerimientos socia-
les, medioambientales, tribu-
tarios o incluso de estandares
de calidad; trabajan sobre un
monocultivo (la naranja, con
poca produccion de mandari-
nas, aunque también en esto
estan creciendo) y; sobre todo,
porque irrumpen en los mer-
cados al mismo tiempo que
nosotros. Su incidencia sobre
Europa en la segunda parte de
la temporada, no tanto ahora
como en el corto/medio plazo,
serd mayor que la de Sudafri-
ca en nuestro arranque. Con
Sudafrica, pese alo que sedice,
podemos colaborar, podemos
importar en contraestacion y
abastecer al mercado peninsu-
lar y parte del europeo mante-
niendo los empleos en los al-
macenes, dando continuidad
en el suministro a nuestros
clientes. Porque si no lo hace-
mos nosotros, que si tenemos
nuestros intereses y arraigo
aqui, lo haran los holandeses
ylatransicion entre el final de
sutemporada y el comienzo de
la nuestra sera mas complica-
da. La tnica condicion es la
reciprocidad, la seguridad en
los envios en materia fitosani-
taria. Y en esto no son de fiar.
VE. ;Qué repercusiones pue-
den tener sobre el sector citrico-
la los aranceles de EEUU?
MA. La imposicion de
nuevos aranceles ad valorem
del 25% nos puede dejar fuera
del mercado. Norteamérica,

con casi 110.000 t de citricos
exportadas en 2007 —en torno
a80.000 de ellas clementinas—
1llegd a ser nuestro primer mer-
cado tercero. Aquel destino
desempenaba un papel crucial
en el arranque de la campana.
Ese volumen de precoces que
ahora puede dejar de expor-
tarse anadira presion al ya sa-
turado mercado de la UE, por
otra parte, gravemente amena-
zado por el alargamiento de la
campana de hibridos de man-
darinas tardias de Sudafrica.
EEUU deberiareplantearse
la situacion generada porque
estos aranceles pueden dejar
el mercado americano en ma-
nos de Marruecos —ya bene-
ficiado por su tratado de libre
comercio— que quedara como
unico proveedor de clementi-
nas, a pesar de tratarse de un
pais inestable y con graves
problemas de mosca (Ceratitis
capitata, plaga cuarentenaria
en EEUU) en las tres ultimas
campanas. California ha de-
sarrollado su propia produc-
cion (alrededor de 1 millon de
t), que complementa nuestra
oferta en el mercado ameri-
cano y que se comercializa
fundamentalmente en la costa
oeste mientras que la clemen-
tina espanola después de su
llegada a los puertos del area
de Nueva York y Filadelfia, los
Unicos con las condiciones ne-
cesarias para la recepcion de
este producto, se distribuye a
los mercados de la costa este.
VF. ;Qué reclaman a las
administraciones para poder
competir con las producciones
citricolas de terceros paises?
MA. Reciprocidad, sinmas.
Que Europa exija a terceroslas
mismas condiciones para ac-
ceder que las que nos impone
a nosotros. Que Bruselas nos
proteja de la entrada de pla-
gas y enfermedades igual que
1o hacen otros mercados, que
también tienen produccion
citricola que preservar. So-
mos defensores de las bonda-
des del libre comercio, pero no

Manuel Arrufat seiiala los peligros de algunos acuerdos comerciales suscritos por la UE.

Acuerdo entre la UE y Mercosur

Sobre el acuerdo entra la Union Europea y Mercosur, Manuel Arrufat
explica que la industria espafiola es subsidiaria del sector en fresco
y su mision principal es la valorizacion de sus excedentes y descartes,
fijando un precio suelo para el fresco. El zumo de naranja producido
en Espana va destinado en su mayor parte a los mercados europeos,
que consumen un total aproximado de 1.100.000 toneladas, siendo unas
250.000-300.000 de origen espanol, y las 750.000-850.000 restantes hoy ya
son de origen brasilefio. Brasil, con sus aproximadamente 20 millones
de toneladas, representa el 36% de la produccion mundial de naranja.
Destina su mayor parte, entre 12 y 15 millones de toneladas a la pro-
duccion de zumo a base de concentrado (FC) y 100% exprimido (NFC),
representando el 65% de la producciéon mundial de zumo de naranja.

“Pero sus costes de produccion, transformacion y de transporte a la
UE son muchisimo mas bajos que en Espana. Los procesadores brasile-
nos ofrecen el zumo de naranja 100% exprimido (NFCOJ) compitiendo
directamente con el zumo espanol a precios mas baratos, inasumibles.
Brasil lidera el suministro, tanto en volumen como en precio, y los mer-
cados no aceptan zumo espanol a precios por encima del brasilefio. Las
consecuencias de eliminar los aranceles a la importacion de zumo de
naranja de Brasil seran graves: el citricultor dejara perder la fruta,
la industria espafola de transformacion de citricos desaparecera, y
con ello el sector se vera gravemente perjudicado porque se dejaran de
valorizar las 750.000 - 850.000 toneladas anuales de naranjas, creando
ademas un elevado coste economico y medioambiental (lixiviados) para
la eliminacion de estos excedentes” sefiala Arrufat.

es sostenible que los acuerdos
comerciales con terceros los
negocie la UE y que el sector
hortofruticola europeo sea
moneda habitual de cambio.
Tampoco que las condiciones
técnicas de exportacion en ma-
teria fitosanitaria a esos mis-
mos paises terceros a los que
esos tratados dan facilidades
en Europa sean consideradas
cuestiones menores, cuando
son temas cruciales que, sin
embargo, se dejan en manos de
la capacidad limitada de nego-
ciacion de los Estados miem-
bros. Salimos perdiendo en
ambos casos y nos vemos abo-
cados a aceptar mas alla de la
UE resulta ser que no se aplica
para entrar en la UE. Recipro-
cidad supone también acabar
con la disparidad evidente
entre las exigencias sociales,
medioambientales y produc-
tivas con las que trabajamos
en Europa y las de algunos de
esos paises terceros (Marrue-
cos, Egipto, Turquia, por citar
los casos mas gravosos).

Sobre la mesa del Gobierno
espanol y del comunitario hay
una medida que mejoraria la
competencia y facilitaria la
convivencia en Europa entre
nuestra citricultura y la de los
paises terceros: la posible apli-
cacion de los ‘certificados de
importacion’. Con este docu-
mento se podrian anticiparlas
cantidades que estaran presen-
tes en el mercado en las sema-
nas siguientes, alertando a los
propios operadores y alas dis-
tintas administraciones ante
un previsible desequilibrio en
el mercado. Su funcionamien-
to seria sencillo: los exporta-
dores de paises terceros que
trabajen con la UE deberian
solicitar un certificado, de ex-
pedicion automatica, antes de
enviar productos. Se ha aplica-
do anos para las manzanas y
la experiencia demuestra que
los primeros interesados en la
informacion son los propios
exportadores, que pueden au-
torregularse ya que también
son victimas de un posible de-
sastre de precios en el mercado
cuando se da sobreoferta.

VF. La llegada de nuevas
plagas contintia siendo otra de
las grandes preocupaciones.

MA. Hasta no hace dema-
siado tiempo hablar de la ame-
naza de plagas y enfermedades
foraneas era hacerlo de patoge-
nos exaticos, lejanos, de gran
impacto si pero propios de
otras latitudes. Hoy ya habla-
mos de realidades que marcan
nuestro dia a dia, como es el
caso del ‘Trip de la orquidea’,
el ‘“Trip del té” o del también
llamado ‘Cotonet de les Valls’,
del que tenemos la certeza de
que llegd de Sudafrica. Hoy,
ademas, podemos decir que
los patdgenos mas graves no
solo vienen de ultramar, los
tenemos aqui: la Xylella fasti-
diosamas agresiva que ataca a
los citricos esta en Ibiza y tene-
mos otras cepas que también
podrian mutar en Alicante;
uno de los insectos vectores
de otra bacteria, la del Citrus
greening —que es el enemigo
publico nimero uno de la citri-
cultura — se extiende en toda
la cornisa Atlantica desde Pon-
tevedra hasta Lisboa; la Man-
cha negra, que los sudafrica-
nos se empenaban en decir que
no se podia adaptar al Medite-
rraneo, se ha instalado en 2.000
hectareas del noreste de Ttiinez
yla Bactrocera dorsalis (mosca
oriental) fue detectada en 2018
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en el sur de Italia. Siete de las
20 plagas y enfermedades que
la UE haregulado ahora como
‘prioritarias’ por su enorme
impacto econémico y ambien-
tal afectan a los citricos.

Exigir medidas de protec-
cion efectivas no es una baza
comercial ni una barrera no
arancelaria, es supervivencia.
Si llega el Greening, extrapo-
lando lo acontecido en Flo-
rida, en unos 15 anos podria
desaparecer la citricultura de
Espana. En lo que llevamos
de siglo, solo considerando
las plagas citricolas, se han
introducido en la Peninsula
11 patégenos foraneos, 12 si
incluimos la Xylella, que es
una bacteria: nos entra uno
nuevo cada ano y ocho meses.
Para cada una de estas nuevas
plagas necesitamos un periodo
de adaptacion para conocerlas
y saber como tratarlas, requie-
re movilizar recursos en inves-
tigacion sobre fitosanitarios o
lucha biologica, aumentando
mientras tanto la fruta danada
no comercializable. Y tenemos
un problema anadido que no
es menor: Europa es la mas
garantista en cuanto al uso de
sustancias activas, tenemos
una oferta cada vez mas limi-
tada y a fuerza de repetir los
tratamientos con los mismos
productos —los pocos que nos
dejan— se generan mas resis-
tencias y problemas a la hora
de gestionar esos residuos, que
también nos controlan mas.
Eso es también reciprocidad:
que las frutas que entren a la
UE hayan usado las mismas
armas contra las plagas que
disponemos nosotros.

VF. (Estan respondiendo
con diligencia las administra-
ciones ante este problema?

MA. No, en lineas genera-
les. Si ,en algunos casos espe-
cialmente graves, pero casi
siempre tarde y con pocos
medios. E1 IVIA hace un gran
trabajo, con pocos recursos y
mucho esfuerzo. En su haber,
hemos de significar dos avan-
cesrelevantes en lucha biologi-
ca: haber localizado y probado
con éxito un parasitoide que se
alimenta de la Trioza erytreae
reduciendo su poblacion. Sin
embargo, a la hora de hacer
realidad el proyecto y soltar
los especimenes en las zonas
infestadas de Galicia primero
y de Portugal, después el Mi-
nisterio de Agricultura no se
mostro precisamente solicito
y operativo y esta es la hora
que aun no han comenzado a
dispersarse en las menciona-
das zonas. La consellera, Mi-
reia Molla, supo reaccionar
y presionar para lograr los
permisos y una vez obteni-
dos la cuestion lleva camino
de empezar a resolverse. De
igual manera el IVIA ha loca-
lizado otro parasitoide para
el ‘Cotonet de les Valls’ cuya
suelta, este ya si en territorio
valenciano, confiamos en que
no se retrasara.

VE. ;Qué medidas concretas
sereclaman para evitar esta pe-
ligrosa dinamica de las plagas?

MA. Ahora, conlamancha
negraen Tunez y sabiendo que
laamenaza es cierta, debemos
procurar que la UE prolongue
a Sudafrica, Brasil, Argenti-
na y Uruguay las medidas de
emergencia aprobadas para
evitar que se instale en Euro-
pa. Se debe inspeccionar igual
en Espana que en Rotterdam
y se debe muestrear y anali-
zar toda la fruta, también la

asintomatica porque el riesgo
es evidente y muchas veces se
manifiesta después. Debemos
acabar definitivamente tam-
bién con ese canal paralelo,
con controles mas laxos, que
se permite desde zonas afec-
tadas por ‘mancha negra’ i Ci-
trus canker si se arguye que
las naranjas van destinadas
a zumo porgue sabemos que
muchas de ellas, en realidad,
acabaran en los circuitos en
fresco y son foco de contami-
nacion. De igual manera, es
prioritario, inexcusable mas
bien, que la Comision rectifi-
que y tome las riendas de su

propia politica fitosanitaria.
En lugar de dejar en manos
de la eleccion de los paises
terceros —de Sudafrica, por
ejemplo— los programas para
evitar que llegue la Thaumato-
tibia leucotreta, debe de actuar
como el resto de potencias ci-
tricolas del mundo y exigir que
la fruta que entre lo haga con
garantias de que no existe nin-
gln especimen vivo que pueda
contaminar un campo. Como
nos exigen a nosotros con la
Ceratitis, Bruselas debe exigir
que durante el transito hacia
Europa lamercancia realice el
pertinente tratamiento de frio.

La reciprocidad en materia fitosanitaria es esencial, segiin seiiala Arrufat.
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