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Los zumos brasileiios aceleran =

su ‘OPA hostil’ en Europa

1 6 de marzo de 2018,
Vicente Bordils descri-
bio desde esta tribuna
como, tras las entretelas
de las negociaciones del Acuerdo
de Asociacion de 1a UE con Mer-
cosur, se estaba gestando una
auténtica “OPA hostil’ del zumo
brasilerio sobre la industria eu-
ropea. Dias después, el sector
agrario reclamo explicaciones a
Bruselas sobre la marcha de es-
tas conversaciones. Su respuesta
frente al temido desarme aran-
celario a los jugos del primer
productor mundial, ya entonces,
nos dejo —en palabras de nuestro
historico presidente— “patidi-
fusos”: “Se considera necesario
conceder un acceso arancelario
preferencial (...) a fin de lograr
un equilibrio entre las concesio-
nes”. Mas de un afio antes de su
firma, Bruselas dejaba claro que
no le preocupaba lo mas minimo
situar las plantas transforma-
doras europeas a los pies de los
caballos, desprotegidas frente a
una competencia barata e inase-
quible, acaparada por tres gigan-
tes multinacionales brasilenas.
E19 de julio de 2019, también
en estas paginas y dias después
de la firma del acuerdo comer-
cial entre los paises miembros
de Mercosur (Brasil, Argenti-
na, Uruguay y Paraguay) y la
Comision Europea (CE), su su-
cesor al frente del CGC, Manuel
Arrufat, volvio a alertar sobre el
oscurantismo con el que se ha-
bian llevado las negociaciones
en su ultimo y mas decisivo tra-
mo. Los damnificados europeos
desconocian aun las nuevas re-
bajas aduaneras pactadas para
casi todos los insumos agricolas
mientras los beneficiados —que
si habian formado parte activa
de las conversaciones— celebra-
ban su hazafia. Desde hace afios
que, jugando con informacién
privilegiada, tres grandes cor-
poraciones industriales del jugo
de naranja —Citrosuco, Cutrale
y Dreyfus— vienen preparando
sunuevo desembarco en Europa.
Mas recientemente —el 4 de
febrero de 2020— y también des-
de esta misma columna, quise
poner el acento en las graves
consecuencias medioambienta-
les que la implementacion del
tratado podria acarrear y que
desde Bruselas se empefiaban en
olvidar. Los hechos son tozudos y
nos han dado la razon. Eran au-
gurios nada meritorios, pero es
lo que tiene empecinarse en dar
la espalda a la realidad, que al fi-
nal emerge como el aceite sobre
el agua.

IMPACTO DIRECTO SOBRE EL

CITRICULTOR ESPANOL
Con todo, el impacto ambiental
de ese modo tan intensivo y la-
tifundista de producir que se da
en Brasil o Argentina repercuti-
ra a los dos lados del Atlantico.
De un lado, la UE recompensara
con la apertura sin arancel de
su mercado a un modelo pro-
ductivo que es antagdénico con el

europeo. Del otro, la progresiva
destruccion del sector transfor-
mador espanol dejara sin salida,
sin posible medio para valori-
zar cada campana entre el 10 y
el 20% de las cosechas, las que
hoy se destinan a hacer zumos
de naranja o clementina. ;Qué
destino le daremos entonces a
los 1,2/1,5 millones de toneladas
que no retinen la condicion para
el mercado en fresco?; ;jAlguien
es capaz de imaginar salida mas
noble y sostenible para ese volu-
men de citricos? Me refiero a esa
fruta que, a pesar de sus excelen-
tes condiciones, necesariamente
tiene que desviarse a industria
por defectos en la piel y/o peque-
1o calibre. Sise abandonaraa su
suerte en los campos, j,imaginan
el impacto ambiental derivado de
sus lixiviados?; ;Son conscientes
del reservorio de plagas que ello
supone?

A buena parte del sector le
preocupan las facilidades que
el tratado brindara a la impor-
tacion de naranjas, mandarinas
y limones. Inquieta el riesgo
fitosanitario (por la llegada de
plagas y enfermedades) que la
intensificacion del trafico de
ultramar conllevara. Y tienen
motivos, pero todo eso sera una
cuestion menor si la industria
espanola —incapaz de competir
por costes de produccion y logis-
ticos conla brasileia— se hunde.
/Quién establecera las cotizacio-
nes minimas en origen?; ;Quién
contribuira a valorizar el 100%
de la produccion ofreciendo una
salida remuneradora y respetuo-
sa con el medioambiente?

No lo duden, la factura la pa-
gard toda la citricultura, pero
muy especialmente se cebara
con el agricultor.

OPOSICION CRECIENTE
Hastano hace demasiado, 1a opo-
sicion al tratado se reducia a los
ecologistas. Macron —cuando se
ultimaba su firma— fue el prime-
ro en amagar con vetarlo porque

Bruselas, con sus
acuerdos, deja a las
plantas transformadoras
europeas a los pies de
los caballos

Tres grandes empresas
industriales de jugo de
naranja —Citrosuco,
Cutrale y Dreyfus—
preparan su desembarco
en Europa

era evidente que el ejecutivo de
Bolsonaro no queria cumplir con
los compromisos del Acuerdo de
Paris contra el cambio climatico.
Semanas después de su firma lle-
garon un sinfin de pavorosos in-
cendios en el Amazonas y la con-
cesion de multitud de permisos
para el uso masivo de pesticidas
prohibidos en la UE por su toxi-
cidad e impacto.

Una vez iniciado el proceso
de ratificacion del acuerdo, las
débiles costuras con las que se
tejio han saltado. Dificilmente
se podria seguir soslayando en
Europa el debate sobre las im-
plicaciones medioambientales
cuando es la propia CEla que ha
acelerado el impulso a estas po-
liticas (Pacto Verde y el acuerdo
dela‘Granja alamesa’ o masre-
cientemente, con la presentacion
de un plan para reducir drastica-
mente las emisiones de gases de
efecto invernadero). Cada paso
que se da en esta direccion ali-
menta el agravio comparativo
con las politicas de Bolsonaro: en
las elecciones de 2018 prometio
eliminar el Ministerio de Medio
Ambiente y criticé con durezala
“industria de multas” contralos
delitos ambientales (algunas de
ellas aplicadas contra las gran-

des zumeras brasilenas). Final-
mente se arredro y no disolvio
ese departamento pero, desde su
llegada al poder, Bolsonaro no ha
hecho sino vaciar presupuesta-
riamente, cuestionar y menguar
la capacidad de accion de los or-
ganos responsables de las tareas
de control ambiental. Me refiero
al INPE, que monitoriza via saté-
lite la deforestacion, y al IBAMA,
que utiliza las alertas del INPE
para perseguir tales delitos. Y asi
han vuelto a sucederse las ocu-
paciones de espacios protegidos
tras los nuevos incendios de este
verano por parte de grandes cor-
poraciones agroganaderas.

No es de extranar, por tan-
to, que las fuerzas ecologistas,
apoyadas por otros grupos ideo-
logicos, hayan logrado que par-
lamentos de Austria y Holanda
rechacen anticipadamente el
acuerdo. Y, mas alla dela Amazo-
nia y de Jair Bolsonaro, Bélgica,
Francia e Irlanda han sumado re-
paros comerciales a los ambien-
tales. A mediados de agosto —y
esto son ya palabras mayores—
la canciller de Alemania, Ange-
la Merkel —como presidenta de
turno del pais que este semestre
dirige la UE— declar6 que tiene
“serias dudas” sobre el acuerdo
UE-Mercosur.

COMMODITIES VS ZUMO

ESPANOL
El zumo de naranja es solo una
parte —sustancial, eso si, por-
que Brasil es, con muchisima
diferencia, el mayor productor
del mundo— de una macro-ope-
racion de mayor calado vincula-
da con el comercio mundial de
commodities. Soja, maiz, café,
azucar... viven hoy, ademas y
gracias al aumento de la deman-
da provocado por la pandemia y
alaescalada de la cotizacion del
dolar, una época dorada. Mien-
traslas exportaciones brasilefias
se disparan, los precios de los ali-
mentos basicos de los brasilefios
también lo hacen. Europa —el

-
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mercado mas codiciado—esta en
la diana de estas corporaciones.
En el caso del zumo de naranja,
el Viejo Continente es, mas si
cabe, prioritario porque en su
otro gran mercado, EEUU, Bra-
sil se esta topando con México,
que ha aprovechado su ventaja
de proximidad y arancelaria
para, con unos costes analogos,
superarlos en ventas.

Para Espana, sin embargo, el
zumo de naranja no es un com-
modity. Es un producto que se
cuida, que tiene un valor propio.
Su produccion se centra en el
proceso mas respetuoso con las
cualidades organolépticas de las
naranjas y clementinas, el zumo
directo 0 100% exprimido, que
solo requiere de una pasteuriza-
cion previa para ser envasado.

Brasil, especializada en el
concentrado (al que después se
le afiade agua cuando llega a des-
tino para reconstituirlo) descu-
bri6 las bondades de este sistema
hace lustros. Volco su proceso de
produccion y adapto su logistica
y transporte en grandes buques
para arrebatar a la industria
espanola la cuota que aun hoy
conserva en la UE. Bruselas ac-
cedio a cederla a Brasil y firmo
un tratado que eliminara antes
(en 7 anos) los aranceles de este
tipo zumo que los del concentra-
do (en 10 anos).

La oposicion al tratado es mas
que posible que mengiie con el
tiempo. Hay demasiados intere-
ses industriales y geopoliticos
como para no pensarlo. Mientras
tanto, Citrosuco se ha deshecho
de la fabrica que tenia alquilada
en Coérdoba y que servia Unica-
mente para ‘sondear’ el mercado
del zumo directo y ahora se des-
cara: ya ha consolidado el trafico,
1o ya por sus bases con termina-
les propias en los puertos del nor-
te de Europa, sino por el mismo
recinto de Huelva. Dreyfus —el
gigante mundial de las commo-
dities— ha encargado a unos
astilleros construir dos grandes
buques para reforzar su propia
flota e intensificar los envios de
este tipo de jugo a Europa... La
‘OPA hostil’ que anuncio6 Bordils
sigue su curso.

(*) Presidenta del Comité
de Gestion de Citricos

El zumo directo espaiiol es un producto muy cuidado, sometido a multitud de pruebas de calidad para conservar las propiedades organolépticas. / CGC
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