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El acuerdo UE-Mercosur
atenta contra la cadena
e valor citricola

acia finales del pasado

mes de marzo el sector

citricola espafiol res-

pird con cierto alivio
al conocer que la problematica
de la deforestacion del Amazo-
nas importada a través de los
productos, la falta de confian-
za en la politica ambiental de
Bolsonaro y el respeto de las
normas europeas en materia
de calidad, sanidad y seguri-
dad sobre los productos agroa-
limentarios habian impedido la
ratificaciéon por parte de la UE
del Acuerdo comercial UE-Mer-
cosur (Argentina, Brasil, Para-
guay y Uruguay).

Es llamativo que el Gobierno
de Espaiia haya abogado por la
pronta ratificacion del Acuerdo
cuando el sector citricola espa-
nol va a ser uno de los mayores
perjudicados, y sean otros so-
cios comunitarios los que hayan
mostrado reticencias en cuanto
aproteccion del medio ambiente
(especialmente en lo que respec-
ta al uso del suelo y las emisiones
de gases de efecto invernadero),
desarrollo sostenible y derechos
laborales.

En junio de 2019, y tras veinte
anos de negociaciones, se anun-
ci6lacelebracion de este acuerdo
comercial y nonos cabe ninguna
duda que mas pronto que tarde
se producira su ratificacion
ahora pospuesta a pesar de que
atente directamente contra la
rentabilidad, la competitividad,
la circularidad, la resiliencia y
el ecodiseno de la cadena de va-
lor citricola, entre otras (carne
de vacuno, carne de pollo, miel
y etanol). Una vez mas se inter-
cambian unos sectores por otros
en perjuicio de los citricultores
espanoles.

OSCURANTISMO

Un ano y diez meses después
de la celebracion del Acuerdo
pendiente de ratificacion sigue
imperando el oscurantismo en
cuanto a los detalles del Acuer-
do producto a producto. Tampoco
nos cabe ninguna duda en cuanto
aque el ejecutivo comunitario ha
cedido a las ambiciones y expec-
tativas del Mercosur en materia
de liberalizacion con arancel del
0% de la importacion en la UE
de zumo de naranja, donde Brasil
ya controla el 90% del mercado
comunitario.

Una vez mas los citricos, un
sector que desde hace anos sufre
porlos Acuerdos comerciales con
Sudafrica, Egipto, Marruecos y
Turquia, no han sido tenidos en
cuenta en las negociaciones pese
a que este Acuerdo puede hacer
desaparecer la industria europea
del zumo y; en consecuencia, des-
equilibrar el mercado de fresco,
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La industrializacion en zumos es la forma mas ecoldgica de eliminar la parte de la produccién que necesariamente debe
desviarse del mercado de fresco y Espaiia transforma en zumo alrededor de 1,3 millones de toneladas al aiio. / ARCHIVO

estrangulando al sector produc-
tor de citricos europeos.

Brasil exporta del orden de
900.000-1.150.000 toneladas de
FCOJ en equivalente a 66° Brix
(zumo de naranja expresado
en forma de zumo concentrado
en equivalente a 66° Brix), de
las cuales el 65,7% tuvo como
destino la UE en la campana
2019/2020. De este volumen ex-
portado 250.000-300.000 toneladas
FCOJ 66° B equiv es zumo 100%
exprimido (1.400.000-1.680.000 Tm
NFCOJ), y las restantes 650.000 —
850.000 Tm es FCOJ 66° Brix. Di-
cho de otro modo, el zumo 100%
exprimido NFCOJ representa el
30% del total de zumo produci-
do. El valor de la exportacion de
zumo de naranja de Brasil por
campana se eleva a 1.800-2.000
millones de US $ F.O.B, de los
cuales 1.100-1300 millones de US
$ corresponden a la UE.

Como el consumo de FCOJ
desciende cada ano (min un
40% desde el 2000) y el consumo
de NFCOJ ha dejado de crecer,
Brasil dispone cada vez de ma-
yor volumen de fruta para pro-
ducir NFCOJ, lo que, unido a la
eliminacion de los aranceles, es
una gran amenaza para el zumo
espanol.

Espana es el cuarto o quinto
productor mundial de citricos,
sexto productor mundial de na-
ranja y segundo productor mun-
dial de mandarina. En exporta-
cion, Espana es lider mundial en
agrios en fresco en su conjunto y
también por productos: primer

“No nos cabe ninguna duda que mas pronto que

tarde se producira la ratificacion ahora pospuesta del
Acuerdo comercial UE-Mercosur, a pesar de que atente
directamente contra la rentabilidad, la competitividad,
la circularidad, la resiliencia y el ecodisefio de la
cadena de valor citricola, entre otros sectores”

“Tampoco nos cabe ninguna duda en cuanto a que el
ejecutivo comunitario ha cedido a las ambiciones y
expectativas del Mercosur en materia de liberalizacion
con arancel del 0% de la importacion en la UE de
zumo de naranja, donde Brasil ya controla el 90% del

mercado comunitario”

exportador mundial de naran-
jas, mandarinas y limones. La
produccion espanola de naranja
y mandarina esta destinada inte-
gramente al mercado en fresco.

Brasil es el segundo produc-
tor mundial de citricos, con una
produccion de hasta 20 millo-
nes de toneladas, notablemente
mermada por la enfermedad del
Greening o HLB, y una produc-
cién media en torno a los 16-17
millones de toneladas. Brasil es
el primer productor mundial de
naranja, que representa el 90%
de su produccion de citricos.

CITRICULTURAS
DIAMETRALMENTE OPUESTAS
Espana y Brasil son dos citricul-
turas diametralmente opuestas.

Espana es una citricultura orien-
tada al comercio en fresco con
hasta 5,6 millones de toneladas
de comercializacion entre expor-
tacion/expedicion (3,7 - 4,2 millo-
nes de toneladas) y mercado inte-
rior espanol (1,4-1,5 millones de
toneladas). Brasil, en cambio,
esta orientada a la transforma-
cion de naranja en zumo. Brasil
es el primer procesador mundial
de naranja en zumos con hasta 16
millones de toneladas entregados
a transformacién y una media
de 12 millones de toneladas. Hoy
apenas exporta citricos (naran-
jas) en fresco (entre 25.000-35.000
Tm). Las naranjas vendidas en
fresco en Brasil (4,8-4,9 millones
de toneladas) se exprimen en
los hogares, con mucha estopa y

poco color, por tratarse de fruta
tropical.

Tratandose de naranja pro-
ducida para su transformacion
en jugo, el aspecto exterior de la
fruta brasilefia no es relevante,
1o que redunda en unos costes de
produccion inferiores respecto a
la fruta espanola; de hecho, son
tres veces mas bajos que en Espa-
fia. También los costes laborales
son inferiores, siendo los de reco-
leccion diez veces mas bajos que
en Espana.

PLAGAS Y FITOSANITARIOS

La citricultura brasilefia sufre
una gravisima afeccion de todo
tipo de plagas y enfermedades
(Mancha Negra 6 Citrus Black
Spot —CBS—, Clorosis Variega-
dadelos citricos —CVC—, Citrus
canker, HLB 6 Greening...). Des-
pués de una importante bajada
en produccion debido al HLB, al
igual que en Florida, Brasil esta
estabilizando e incluso recupe-
rando la produccion de agrios
gracias a la aplicacion de medi-
das de erradicacién —arranque
de arboles infectados y zona cir-
cundante— y a través de cons-
tantes tratamientos quimicos
con aplicaciones de insecticidas
sistémicos en plantaciones jove-
nes y pulverizaciones foliares
con elevada frecuencia con insec-
ticidas de contacto a lo largo de
toda la vida de la planta (cada 7
al4 dias en plantaciones jovenes
y cada 14-28 dias en plantaciones
de mas de tres anos).

En Espaiia la industrializa-
cion de citricos actia como re-
guladora del mercado de fresco
y valorizadora del conjunto de la
cosecha. Cada campana citricola
se transforman en zumo alrede-
dor de 1,3 millones de toneladas
de una produccion total de 6,8 a 8
millones de toneladas. En naran-
ja, con una produccion de 3,5-3,7
millones de t se procesan 650.000-
900.000 t. Cada campana hay un
volumen de citricos que nece-
sariamente deben retirarse del
mercado de fresco debido a des-
equilibrios en la oferta y deman-
da por multiples motivos: cose-
chas elevadas por la alternancia
o veceria, ausencia de demanda
por elevadas temperaturas en los
mercados de destino, desplaza-
miento de la distribucién a otros
origenes por pérdidas de compe-
titividad, problemas climatolo-
gicos... 0 bien debido a defectos
de piel, pequenos calibres, etc.
Estos volimenes son procesados
por la industria para su transfor-
macion en zumo 100% exprimido
(NFC — Not From Concentrate).

Brasil destina la mayor parte
de su produccion de naranja, en-
tre 12'y 15 millones de toneladas
a la produccion de zumo a base
de concentrado (FC — From Con-
centrate) y también zumo 100%
exprimido (NFC - Not From
Concentrate), representando el
65% de la produccion mundial de
zumo de naranja.

TAMBIEN ‘ZUMO FRESCO'
Aunque Brasil produce y exporta
mayoritariamente zumo a base
de concentrado, ha desarrollado
extraordinariamente la produc-
cion de zumo 100% exprimido,
el llamado “zumo fresco”, que
es el de mayor calidad y mas
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apreciado por el consumidor. Y
paralelamente ha penetrado en
la UE con zumo 100% exprimido
que compite con el zumo espainol.
Espana produce zumo 100%
exprimido (NFC) que va desti-
nado en su mayor parte a los
mercados europeos, que con-
sumen alrededor de 1.100.000 t,
unas 250.000-300.000 t de origen
espariol y las 750.000-850.000 tone-
ladas restantes de origen Brasil
(que se corresponden con 125.000
—191.667 toneladas de FCOJ).
Hace unos 25 afios la indus-
tria transformadora de zumos
en Espana dejo de producir
practicamente FCOJ debido a la
competencia brasilefia ya que no
podia competir con los costes de
Brasil y tuvo que reinventarse y
pasar a producir NFC, cosa que
no hizo Brasil hasta los inicios
del siglo XXI cuando vio que el
mercado del NFC estaba en auge,
en detrimento del mercado del
FCOJ (su consumo desciende
cada ano, habiéndose reducido
al menos un 40% desde el 2000).
Siendo esto asi, llama fuertemen-
te la atencion que en el acuerdo
UE-Mercosur la bajada de aran-
celes que se pretende aplicar so-
bre el NFC (actualmente 12,2%)
seamucho masrapida y agresiva
que la bajada prevista sobre los
aranceles a aplicar sobre el FCOJ
(15,6%). Si sacamos porcentajes
de produccion, veremos que,
del total producido en Brasil,
aproximadamente entre el 30%
corresponde a NFC y el resto a
FCOJ. No entendemos por qué se
intenta reducir mas rapidamen-
te el arancel en el NFC y no al
FOCJ que representa un porcen-
taje mayor de su produccion: ;no
sera para atacar directamente al
NFC espaiiol y eliminar de esta
forma a un competidor que les
molesta, aunque solo represente
un20-25% del mercado dela UE?

COSTES MUCHO MAS BAJOS
Los costes de produccion, reco-
leccion, acarreo y transforma-
cion son mucho mas bajos en
Brasil que en Espana. Trans-
portar el zumo con los grandes
barcos propiedad de los procesa-
dores brasilenos a Europa (Rot-
terdam y Gante) tiene un coste
muy similar a los que les cues-
ta a los procesadores espanoles
transportar el zumo de Espana a
Francia en camion cisterna.

Los bajos costes de produc-
cion y transporte maritimo per-
miten a los fabricantes brasile-
nos ofrecer el zumo de naranja
100% exprimido (NFCOJ - not
from concentrate orange juice)
a un precio muy barato puesto
en Rotterdam o Gante, a pesar de
que en la actualidad se le aplica
unarancel del 12,2%. Brasil lide-
ra el suministro del zumo tanto
en volumen como en precio, y
los mercados no aceptan zumo
espariol a precios por encima del
zumo de origen brasilefio, lo que
determina un precio al agricul-
tor por la necesaria fruta desti-
nada a industria que ya hoy con
aranceles no cubre los costes de
produccion de la misma.

SALIDA MAS ECOLOGICA
La industrializacion en zumos
es la forma mas ecologica de eli-
minar la parte de la produccion
que necesariamente debe des-
viarse del mercado de fresco. E1
desmantelamiento arancelario
para los zumos de naranja origi-
narios de Brasil se traducira sin
duda en una reduccion del precio
percibido por el agricultor por la
fruta que necesariamente tiene

El Acuerdo UE-Mercosur agravara las situaciones ya creadas en unos mercados caracterizados por su globalizacion y una pérdida creciente de competitividad, por

la inexistencia de medidas eficaces de gestion de crisis para afrontar los desequilibrios de oferta y demanda. / ARCHIVO

que remitir a industria, que ya
hoy esta por debajo del umbral
de rentabilidad, y significara
que el agricultor dejara perder
la fruta, la industria espanola de
transformacion de citricos desa-
parecera, y con ello la cadena de
valor se vera gravemente perju-
dicada porque se dejaran de valo-
rizar 1 milloén de toneladas anua-
les de naranjas y mandarinas y,
por tanto el 100% de la cosecha,
creando ademas un elevado cos-
te economico y medioambiental
(lixiviados) para la eliminacion
de esa fruta con defectos de piel
o de tamano, pero de excelente
calidad organoléptica.

La transformacion de los
citricos en zumos permite una
mejor retribucion de la mate-
ria prima a los productores,
contribuye a mejorar la compe-
titividad de nuestros agrios en
los mercados y posibilita una
mayor homogeneidad en la ca-
lidad del producto que llega al
mercado de fresco.

Si lo que la UE pretende con
estos acuerdos, es favorecer las
economias de los paises miem-
bros de Mercosur, debe saber-
se que la industria del zumo
brasilefio esta concentrada en
tres grandes companias priva-
das, Citrosuco, Cutrale y Louis
Dreyfus, formando un perfecto
oligopolio, quienes a su vez son
los mayores productores de ci-
tricos de Brasil. Ademas, allila
selva la destruyen tres empre-

La industria espaiiola de transformacion de citricos corre peligro de desaparecer; y con el

“Una vez mas los citricos, un sector que desde hace
afios sufre por los Acuerdos comerciales con Sudafrica,
Egipto, Marruecos y Turquia, no han sido tenidos en
cuenta en las negociaciones pese a que este Acuerdo
puede hacer desaparecer la industria europea del zumo
y, en consecuencia, desequilibrar el mercado de fresco,

estrangulando al sector productor de citricos europeos”

“Aunque Brasil produce y exporta mayoritariamente
zumo a base de concentrado, ha desarrollado
extraordinariamente la produccion de zumo 100%
exprimido, el llamado ‘zumo fresco’, que es el de
mayor calidad y mas apreciado por el consumidor. Y
paralelamente ha penetrado en la UE con zumo 100%
exprimido que compite con el zumo espaiiol”

sas mientras que aqui, miles de
agricultores cuidan el paisaje y
previenen la erosion.

IMPACTO EN LOS

CITRICULTORES
La eliminacion de los aranceles
perjudicara a la industria espa-
fiola transformadora de citricos
¥, en consecuencia, a la totalidad
de la cadena de valor citricola,
repercutiendo directamente en
los ingresos percibidos por el
citricultor por su cosecha, ha-
ciendo inviable el procesado en
zumo del 15-20% de la fruta que

necesariamente debe retirarse
del mercado de fresco. Por el
contrario, en Brasil tan solo favo-
recera a tres grandes companias
y no a los pequefios y medianos
productores brasilenos.

La industria comunitaria y
espanola de transformacion en
zumos de citricos constituye la
pieza esencial e irreemplazable
de la circularidad y del ecodi-
sefo de la cadena de valor de la
puesta en el mercado de citricos.
Ademas, las segundas calidades
y segundos calibres desviados
de la comercializacion en fres-

;f:

grave-

mente perjudicada, repercutiendo directamente en los ingresos percibidos por el citricultor por su cosecha. / ARCHIVO

co son nuevas materias primas
para la industria alimentaria,
generando nuevas oportunida-
des de negocio y contribuyendo
alarentabilidad del conjunto de
laproduccion esparnola mediante
la valorizacion de destrios y re-
siduos y la integracion de la ex-
traccion de compuestos activos y
obtencion de bioproductos de la
biomasa residual.

El Acuerdo UE-Mercosur
agravara las situaciones ya crea-
das en unos mercados caracteri-
zados por su globalizacion y una
pérdida creciente de competitivi-
dad, por la inexistencia de medi-
das eficaces de gestion de crisis
para afrontar los desequilibrios
de oferta y demanda, y porque en
la cadena comercial agroalimen-
taria los precios y margenes no
se marcan desde abajo (de pro-
ductor a consumidor), sino de
arriba hacia abajo, siendo la
gran distribucion la que fija el
precio de venta al publico y obli-
ga a sus proveedores a reajustar
ala baja sus precios y costes.

La liberalizacion de la impor-
tacion en la UE de zumo de na-
ranja, particularmente del zumo
100% exprimido, empeorara la
situacion creada por la desapa-
ricion del antiguo régimen de
“ayudas a la transformacion de
citricos” en la UE o “régimen
de precio minimo al agricultor
por sus citricos entregados a in-
dustria en el marco de contratos
de transformacion y compensa-
cion financiera a la industria”.
Este régimen de ayudas evita-
ba desequilibrios de mercado y
marcaba un precio suelo para el
100% de la fruta y permitia hacer
frente a la importacion de zumos
de paises terceros con costes de
produccion muy bajos.

Si se ratifica el Acuerdo
UE-Mercosur, el precio suelo
para la fruta comunitaria lo fija-
ra un oligopolio de tres empresas
brasilenas en base a sus intere-
ses, y auguramos que este pre-
cio minimo supondra un aten-
tado contra la rentabilidad, la
competitividad, la circularidad
sostenible y la resiliencia de la
cadena de valor citricola, y com-
portara un importante perjuicio
econémico para los productores
comunitarios.

(*) Presidenta del Comité de
Gestion de Citricos (CGC)
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